JUAN LOPE
Director general Silos Cordoba
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Andalucia Econémica continta desarrollando
su ciclo de encuentro ‘Lideres de nueva ge-
neracion’, en los que destacados directivos
andaluces cuentan en primera persona su
experiencia empresarial y dan a conocer su
opinién acerca de los principales temas eco-
nomicos de actualidad. Juan Lopez, director
general de Silos Cordoba, ha sido el ultimo
ponente de estas jornadas que se celebran
cada mes en el hotel AC Ciudad de Sevilla.
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N mes mas, el hotel
U AC Ciudad de Sevi-

lla acogio el ciclo de
encuentros ‘Lideres de
Nueva Generacién’ que or-
ganiza la revista en colabo-
racién con EOI, DKV, DO-
PP y Ceres. El acto fue
presentado por Alfredo
Chavarri, director gerente
de Andalucia Econdmica, y
por Fernando Pozas, socio
director de Dopp.

Juan Loépez, director ge-
neral de Silos Cérdoba,
empez6 su intervencién ha-
blando del origen de la em-
presa, que se cred en 1978
con el fin de satisfacer las
necesidades de automati-
zacion en el sector ganade-
ro.“Hoy dia, la realidad de
Silos Cérdoba es més am-
pliay abarca la concepeién,
el disefio y el montaje de
instalaciones agroindus-
triales, asi como la fabrica-
cién de silos metélicos y
magquinaria de transporte’
explico Lopez.

El responsable de la em-
presa cordobesa habld so-
bre las distintas divisiones
de negocio del grupo. En
primer lugar, Silos Cérdo-
ba, especializada en la fa-
bricacién de silos metélicos
para almacenaje de granoy

se ocupa de la ingenieria, el
desarrollo y el montaje de
instalaciones para uso in-
dustrial y agricola. Silos
ofrece un servicio integral
que abarca la identifica-
cién de las necesidades, la
determinacién de las posi-
bles soluciones, la concep-
cion del proyecto y su eje-
cucién material,enmontaje
y en instalaciones.

Asi, produce silos eleva-
dos y asentados, maquinas
para transporte de grano y
plantas agro industriales
llave en mano.

En segundo lugar se en-
cuentra Matra, especializa-
da en el desarrollo y la fa-
bricaciéon de maquinaria
industrial de transporte.
Aplica las técnicas de inge-
nieria méas avanzadas, con
CAD 3D, nutriéndose de la
experiencia e infraestruc-
tura ya consolidadas de Si-
los Cérdoba en el sector
agroindustrial.

La divisiéon Gandaria es-
t4 especializada en la fa-
bricacién y comercializa-
cién de productos para
todo tipo de instalaciones
ganaderas: porcino exten-
sivo e intensivo, aves de
carne y puesta, ovino, vacu-
no, ganaderias alternati-
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vas... Asimismo, conciben
y desarrollan sus instala-
ciones, ofreciendo un servi-
cio llave en mano.

Gandaria produce silos
metélicos tipo granja de
mayor capacidad y menos
altura; ofrece disefio, mon-
taje y equipamiento de na-
ves ganaderas y avicolas;
material para manuten-
cién; y de ventilacién.

Por tltimo, Quinta Meta-
lica se dedica al suministro
e instalacién de todo tipo
de revestimientos metali-
cos, especialmente zinc, co-
bre, titanio, inox, aluminio
y plomo. Proporciona toda
la solucidén constructiva,
totalmente instalada, des-
de el soporte estructural
hasta el metal exterior.

También es especialista
en ingenieria y transforma-
cién metalica. Hace desa-
rrollos a medida de todo
tipo de construcciones me-
téalicas, soluciones tecnolo-
gicas atornilladas, naves
industriales y agricolas,
naves de grandes luces e in-
fraestructuras de transpor-
te. Quinta ofrece revesti-

mientos metalicos
(cubiertas, fachadas y re-
vestimientos interiores),
metales (cobre, zinc, acero
inoxidable, titanio, plomo,
latén, bronce, oro), naves de
grandes luces, naves y es-
tructuras en chapa plega-
da, estructuras metalicas
complejas a medida y mo-
biliario urbano.

Presencia exterior

El grupo inicié su activi-
dad exportadora en 1995
en Chile. Su estrategia fue
ir a paises lejanos donde no
hubiera competencia. En
2003, entraron en Europa
del este; en 2006, su plan
estratégico se centrd en el
Maghreb (Egipto, Tinez
Argelia...) y en la India,
donde cerraron un acuerdo
de transferencia de tecno-
logia; v entre 2009-2015 se
centraron en Africa y Asia.

El director general de Si-
los Cérdoba considerd ne-
cesario que las empresas
tengan un tamafio conside-
rado a la hora de exportar
y subrayé la importancia

de participar en ferias in-
ternacionales o misiones
comerciales para captar
clientes. Juan Lépez ade-
lantd que estén trabajando
en un gran proyecto con el
Ministerio de Agricultura
de Ecuador.

Durante los tltimos 15
afios, la empresa ha experi-
mentado una continua ex-
pansién internacional y
ahora cuenta con distribui-
dores en 17 paises, delega-
ciones en Argentina, Tur-
quia, Kazajstan, Uruguay,
Mozambique y Rumania y
exporta sus productos a
mas de 45 paises en cuatro
continentes.

Esta empresa 100% fa-
miliar cuenta con una
plantilla de 120 personas,
86 de ellas trabajan en la
sede central de Cérdoba.
Silos mantiene un ritmo
constante de crecimiento.
En 2014, la firma facturé
41,32 millones de euros, el
16% en Espafia. La expor-
tacién supone el 84% res-
tante y se reparte de la si-
guiente forma: Asia (24%);
Europa (18%); Europa del

este (17%); Africa (13%); y
Sudamérica (12%).

Segln explicd, una de las
caracteristicas diferencia-
doras de la compaiifa es la
flexibilidad en la fabrica-
cién. Asimismo, Lépez des-
tacé el desarrollo de una
subcontratacién fiable en
colaboracién con la empre-
sa Fabricacién Espafiola
Agroindustrial S.A. (Faesa),
centro de transformaciéon
del metal de Espiel .

La innovacién también
es fundamental en el desa-
rrollo de la compaiia, lo
que explica su presencia en
el Parque Tecnolégico de
Cérdoba, Rabanales 21. La
empresa cuenta desde hace
dos afios con un departa-
mento I+D+i, donde puede
acometer nuevos proyectos.

Asimismo, en su camino
a la excelencia, desde la
compafiia estan cambian-
do la estructura organizati-
va de la empresa con un
nuevo organigrama para
trabajar por procesos y
conseguir una visién inter-
na més global de cara al
cliente-proveedor. m

Silos Cérdoba inicié su actividad exportadora en el afio 1995,
Su esfrategia fue ir a paises lejonos donde no hubiera competencia
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